Geschéftsfilhrer KR Christof Kastner mit fast zehn Prozent Umsatz-Zuwachs
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Kastner-Umsatz stieg auf
290 Millionen Euro

Cash & Carry:
fast 15 Prozent Plus

Hybrid-Modell bei
Nah&Frisch

TEXT: HERBERT SCHNEEWEISS

s sind neue Rekordzahlen, die das
Groflhandelshaus Kastner auf den
Tisch legt. Der Umsatz schnellte um
8,6 Prozent auf 290,4 Millionen Euro
hinauf. Fiir 2024 wollen die Niedergsterreicher
nochmals kriftig nachlegen. ,,Wir visieren ei-
nen Sprung um 7,3 Prozent an. Das bedeutet
ein Erreichen der 311,5 Millionen Euro” so Ge-
schéftsfithrer KR Christof Kastner. Damit sind
auch die Langfrist-Pléne fiir 2025 in Griffweite.
»Wir arbeiten an den 333 Millionen Euro.”

Das starkste Wachstum legt Kastner im
Bereich Kastner Abholmarkt und Gastro-
dienst vor. Die C&C-Flotte kam insgesamt
auf 173,5 Millionen Euro. Ein Plus von 14,36
Prozent. ,Zwei Drittel des Umsatzes kommt
dabei bereits aus der Zustellung.”

Nah&Frisch stabil. Ein Mini-Sprung
trotz massivem Gegenwind kommt aus dem
Geschiftsfeld Kastner Groffhandel Zwettl/
Jennersdorf. Dort gab es einen Zuwachs von
1,22 Prozent. ,Es ist uns bewusst, dass die-
ser Wert unter der Inflationsmarke liegt*, so
Kastner. Hintergrund: Der leichte Ab-
schmelzungsprozess bei Nah&Frisch. Zwar
wurden acht neue Standorte erdffnet und
sieben Ubernahmen durchgefiihrt, den-
noch sank die Flotten-Anzahl von 160 auf
150 Standorten. ,Wir haben die Talsohle
vermutlich noch nicht erreicht. Die Situati-
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on ist fiir viele Kaufleute herausfordernd,
weil der Energiekosten-Hammer noch im-
mer nachwirkt”, so Geschiftsfithrer Andre-
as Blauensteiner, der einen Aufwind fiir die
zweite Jahreshilfte 2024 sieht. ,Wir haben
da auch einige Neubauprojekte am Start*,
so Kastner. Unter dem Strich soll sich Ende
2024 die Zahl weiter bei 150 einpendeln.

Im Minus ist das Geschiftsfeld Kastner
Einzelhandel. Der Posten weist einen Ab-
schwung von 12,52 Millionen auf 12,39
Millionen aus. ,Das liegt an der verdnder-
ten Anzahl von Nah&Frisch-Filialen.” Der-
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zeit sind noch zehn Eigen-Geschéfte am
Netz.

Markte mit weniger Personal. Ansatz-
punkte fiir einen Nah&Frisch-Schub sind einer
der obersten Punkte auf der Agenda. ,Wir ha-
ben mit der Circly-Software eine KI-gestiitzte
Bestellsoftware im Roll-out und bespielen jetzt
mit Quant die Regalschlicht-Belegung‘, so
Blauensteiner. Dariiber hinaus will Kastner das
Hybrid-Modell forcieren. ,Langfristig gesehen
konnte das ein Thema fiir rund 75 Geschéfte
werden, wobei es um die Ausnutzung der Off-
nungszeiten und um die optimale Personal-
kosten-Struktur geht’, so Kastner. Die Unter-
kante fiir die Realisierung 2024 sind ,zehn
Mirkte!” Die ideale Erfolgsformel wiére laut
Blauensteiner ,,20 Prozent Umsatzplus bei 20
Prozent weniger Personalkosten.” Unbemann-
te Mérkte oder Boxen sind dagegen kein The-
ma. ,Wir wollen fiir unsere Nah&ZFrisch-Kauf-
leute keine weitere Konkurrenz durch die Be-
ziehung noch kleinerer Einheiten erzeugen.”

Bei Myproduct.at verzeichnet Kastner
eine Umsatzverdopplung. ,Wir schalten ak-
tuell Monat fiir Monat hunderte Artikel auf
und bilden einen Kastner-Abholmarkt on-
line ab“ so Geschiftsfithrer Rainer Neu-
wirth. Aktuell brauche es wieder ,neue La-
gerfldchen fiir das Fulfillment Center.”

Keine weiteren Realisierungen gibt es
aktuell fiir den Bio-Piloten MeinBioMarkt.

DER C&C IN EISEN-
STADT wurde vor we-
nigen Jahren kom-
plett um 5,2 Millionen
Euro saniert und ge-
hort nun zu den Vor-
zeigemarkten in der
Kastner-Gruppe

,Wir haben in Graz gezeigt, was unter der
neuen Linie alles moglich ist. Ich erwarte
mir erst in der zweiten Jahreshdlfte erste
Franchisenehmer”, so Biogast-Geschifts-
fithrer Horst Moser.

28 Expansionsschritte hat das Grof3-
handels Kastner in seiner Geschichte be-
reits gesetzt. ,Heuer wird noch der 29. erfol-
gen”, so Kastner. Die ,Kriegskassen” sind
gut gefiillt. ,Wir haben in der Gruppe eine
Eigenkapitalquote von rund 60 Prozent.”

Dennoch: Das wirtschaftliche Umfeld
bleibt herausfordernd. ,Die Inflation und die
Zinssituation hat zu vielen neuen Problem-
stellungen gefithrt. Dazu mussten wir in den
letzten zwei bis drei Jahren rund 20 Prozent
Plus bei den Personalkosten hinnehmen.”
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